


4 veces

Se muda un espafiol

que vive de o|qui|er

900€

Es el gasto medio en

mudonzcs

23%

Proporcion de un
salario medio de
Espana dedicado a
amueblar una
vivienda.

roblema

2C

*Fuente Idealista

*Fuente INE



304 dias

Se tarda en dar
salida a una vivienda
sin amueblar en

Espoﬁo.

135%

compraventa de
vivienda (medio

Espafia).

15%

Precio del m2 en
Espaﬁo en régimen
de o|qui|er

55333
Sasan

Problema

*Fuente AD

**Fuente el confidencial
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Amuebla tu
casa en un click

Un renting flexible de muebles que

fomenta el consumo sostenible.

¥ Hola a furnilix renting flexible d

Rentabiliza <! parque residencial al

Mdximo en el menor tiempo posib|e.

T
V| [\ -
= 5k — &
ESCOGE ENVIO Y COMPRIMISO ECONOMIA
PACK MONTAJE DE UN ANO CIRCULAR
ALQUILER CON GRATUITOS MUEBLES

OPCION A COMPRA ASEGURADOS



'mes

BASIC
PLAN

VIncluye 7 articulos

v Compromiso de |
afio

v Envio y monfaje
gratuitos

v Opcién a compra
v Seguro incluido

VER MAS

& v -
Ter o Y.

STANDARD
PLAN

VIncluye 9 articulos
v Compromiso de 1
afio

v Envio y montaje
gratuitos

v Opcién a compra
v Seguro incluido

VER MAS

7
Y

| h/‘”
<

PREMIUM
PLAN

VIncluye 12 articulos
v Compromiso de 1
afio

V' Envio y montaje
gratuitos

v Opcién a compra
v Seguro incluido

VER MAS



MMERCADO

TAM

1250 M€

SAM

125 M €

SOM

1M €

+57%

Incremento en activos de
SOCIMIS dedicadas a

Q‘QLM‘Q!’ de viviendo

+3,3%

Crecimiento interanual
del régimen de alquiler

30%

De los pIisOs en Q|qui\er

estdn sin amueblar

39,32%"

Mds baratos los pisos en

Q|qui\er sin amueblar

1200€

GASTO EN
MOBILIARIO
ANUAL

*Fuente Idealista
Fuente INE

Fuente: Savills Aguirre Newman.



MODELO DE
NEGOCIO

% ALMACENAJE Y o
PUESTA A PUNTO
FURNILIX

4. COMPRA
RENUEVA
DEVUELVE
CLIENTE

1. CONFIGURACION DEL PACK
FURNILIX / ARQUITECTO

2. ELECCION PACK
CLIENTE

Afio 1 margen 20%
Afio n+] margen 100%

3. COMPRA MOBILIARIO
FURNILIX
Rappel 20%

3. ENVIO Y MONTAJE
Ario 1 PROVEEDOR
Afio n+1 FURNILIX



COMPETENCIA

+/- PRECIO | +/- CALIDAD

+STYLE& QUALITY

efurni“x
FEATHER

fernish
I__I A
»= FURLENCO O AMUEBLA
CASAONE RENT
-PRICE @ +PRICE
N

CITYFURNISH

-STYLE &QUALITY



NOMADAS
UNIVERSITARIOS
EXPATRIADOS
DIVORCIADOS

JOVENES PROFESIONALES

{at

GESTORES DE PROPIEDAD
SOCIMI

GRANDES PROPIETARIOS

( PF/CORP)

RESIDENCIALES VACACIONALES




GO TO MARKET B2B

e/% % =

COLD CALLING NECESIDADES CLIENTE Sl.!SCRIPCIONES
PROSPECTING N° VIVIENDAS A|§|O 1: FEE 8 %
HUBSPOT CARACTERISTICAS VIVIENDA ANO 2: FEE 16 %

LINKEDIN ANO 3: FEE 25 %




ROADMAP

un —|— LAUNCH
2020

L —|— 2PROVEEDORES
2020 Kave Q Home DECOWOOD®
aco —|— 1¥ B2C SUSCRIPCION
2020

oct — |~ 1st B2B SUSCRIPCION
2020

nov | 250K RONDA DE

2020 FINANCIACION

Presentacion FIDBAN 20.10
Presentacion DEMIUM 2310
Presentacion PINAMA XX .10
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FINANZAS

Buscamos financiocién para

aofrontar nuestro orimer gran salto.

276€ — 50 — 15.399€ — 12-15 meses
Ticket Medio B2B Inmuebles Ingreso Medio mensual Plazo medio recuperacién
Ano 2021 media mercado 24 meses

MARGENES MEDIOS EN EL TIEMPO

307% —— 84% —  75%
Ao N Ao N+l Ao N+2



Ingresos
Costes
EBITDA
Neto

e e e N ot e

Afio N
596,00€

479,00€

117,00€

55,36€

Escenario Base

N+l
142.320,75€
399.282 47€
-256.961,71€

-281.150,84€

N+2
322.601,53€
163.062,96€
159.538,57€

71.044,69€

N+3
303.099,09€
174.181,38€
128.917,71€

50.117,24€

N+4
293.035,00€
228.842,03€

64.192,97€

31.702,22€

PROYECCION

Afo N
596,00€
479,00€
117,00€

55,36€

Buscamos

financiacidn

Escenario de Crecimiento

N+l

142.320,75€

399.282 47€

-256.961,71€

-281.150,84€

N+2
440.956,39€
297.256,83€
143.699,56€

46.697,67€

N+3
647.871,95€
452.616,71€
195.255,23€

71.060,16€

para

ofrontar nuestro orimer gran salto.

N+4
.079.065,65
762.268,29€

316.797,35€

156.732,66€




RONDA DE
FINANCIACION

CO-INVERSION VCs 250.000€
GESTIONANDOSE CON: DEMIUM / FIDBAN/ PINAMA

FINANCIACION BANCARIA 100.000€
GESTIONANDOSE CON: DAYONE /ENISA

PREMONEY

660.000 €

TICKET MINIMO

25-50k €




DESTINO DEL
CAPITAL

USOS DE LA INVERSION

150.000 €

ADQUISICION DE ACTIVOS (60%)

60.000 €

DESARROLLO PLATAFORMA (24%)

24.000 €

CONTRATACION y EQUIPO
(9,6%)

10.000 €

PUBLICIDAD (4%)
70% RRSS
30% SEM

6.000 €

LIQUIDEZ (2,4%)



CRISTINA LUCA DE TENA
Founder, CEO

TEAM

Tenaz, inconformista, aventurera

Ha fundado otras dos starfups,
también ha sido responsob|e de
grondes cuentas de comunicacién
como el programa de
emprendimierﬁro del Banco
Santander.

ANA LLEDO
Founder, CFO

A nalitica, detallista, resiliente

Mdster en Finanzas y acreditada

EFA, con experiencia en bancg,
asesoramiento financiero
(p0r+icu|ores y empresos), andlisis
de mercados pero sobre todo,

startups.

The content of this presentation is proprietary and confidential information of “furnilix”. It is not
intended to be distributed to any third party without the written consent of “furnilix”.


https://www.linkedin.com/in/cristina-luca-de-tena/
https://www.linkedin.com/in/cristina-luca-de-tena/
https://www.linkedin.com/in/analledolopez/
https://www.linkedin.com/in/analledolopez/

¢HABLAMOS ?

+ 34 680 426 919

J@b cristina@furnilix.com
P

ana@furnilix.com
@

| ® \ furnilix.com



https://furnilix.com/
https://furnilix.com/
https://furnilix.com/

