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8%



 

Empaque

Etiquetado
Muy grande

Muy chica



 

de la comida producida 
en el mundo termina en 

la basura

40%



https://unfccc.int/news/food-loss-and-waste-account-for-8-10-of-annual-global-greenhouse-gas-emissions-cost-usd-1-trillion





Tendencias

3 de cada 5 personas
Dispuestas a adoptar 

hábitos más sostenibles en 
Latam.

IBM y NRF 2000

El e-Grocery en Latam está 
creciendo rápidamente!

CAGR 12%
2024-2029

Statista 2024 Allied Analytics Reports

Productos Upcycled
Mercado de USD 56.3bn al 2024.

Expectativa de alcanzar USD 
102.8bn al 2032.



Mercado Potencial en Chile y Latam

Chile

LATAM

765 M

SOM
Proyectado*

Hogares
Objetivo

0,74 M

Valores en USD. Estimados basados en el 23% del total de hogares en áreas metropolitanas y las preferencias de los consumidores.
Se considera un ticket promedio semanal de USD 25 y un promedio mensual de USD 86, basado en la frecuencia de compra.

Ticket
Objetivo

USD 25

16,7 M USD 25
+USD 17,2 B

TAM

SAM

SOM

  USD 25,6 B  

  USD 5 B

  USD 765 M

17,2 B



Reducimos el desperdicio de alimentos 

llevando productos imperfectos para el 

comercio, pero de excelente calidad, 

directamente a la puerta de nuestros 

clientes, apoyando a productores locales.

 



Plataforma simple e inteligente
Elige tamaño, frecuencia y día de entrega. Personaliza con IA.

Suscripción flexible y sin fricciones
Pago semanal o bisemanal automático. Pausa cuando quieras.

Complementa tu caja con un solo clic
Agrega productos extra, sin costo adicional de envío.

Ahorra tiempo y dinero en tus compras
Precios 30% más bajos que supermercados. Desde tu casa.



Delivery 
 tercerizado
y exclusivo

● Clientes finales
● Puntos de Retiro (+15)
● Fruta empresas

Procesamiento
centralizado

Productores, 
distribuidores y 

mercados de
 abasto



Alianzas B2B2C

Entregamos cajas de fruta en oficinas.
Venta Cajas Fruta B2B

6 Kg / 8 Kg / 12 Kg
Ofrecemos convenios especiales para ofrecer  

suscripciones a clientes, vecinos o colaboradores.



Comunidad ~132 K

Clientes
Activos (+55% YoY)

+2.100
NPS 70

Propósito / Conveniencia / Calidad



CMGR
Vtas Totales8%

*Datos a Mayo 2025

USD 18,7
12,4% YoY

Avg 
Ticket

Ventas Totales USD

44% Margen
Producto

 +1,7 ppts YoY

MRR MUSD 64
        +51% YoY

Resultados



Monthly Total Sales (k USD) 71,8 (+44,5% YoY)

ARPU (USD) 20,7 (+23% YoY)

Churn Mensual 13,2% (-0,1 pp YoY)

LTV Ingresos Totales (USD)    176,5

LTV Margen 2 (USD)         29,9 

CAC (USD)                             12,8

LTV:CAC                           2,3 : 1

Units Economics

EUR 16
6% MoM

Avg 
Ticket

50% Gross 
Margin

 +3,5 ppts YoY

MRR MEUR 48
        +8,4% MoM

May 25’



+4,5 Ton Alimentos donados
a Gastronomía Social y Comida para Todos

1.235 Toneladas CO2
que no se emitieron a la atmósfera!

375 Millones de litros agua
que no se usaron en vano!

820 Toneladas rescatadas y revalorizadas
+32 toneladas mensuales

Impacto



Ferias Libres y 
Verdulerías

Tomamos lo mejor 
del mercado 
de F&V Comodidad 

Variedad
Precios 
bajos



Del rescate
a la reinvención
Transformamos lo imperfecto en 

productos extraordinarios

Presentamos



Road Map

● Integración Tech 
● Optimización Procesos
● Equipo
● 2 MMUSD valuation

Robustecimiento

● 3.000 Ux 
● Churn <12%
● Mg >48%
● Exploración B2B

Break Even ● Posicionamiento marca
● Tecnología escalable
● Rentabilidad Operativa
● Expansión Chile

Consolidación ● Profundizar B2B2C
● Upcycling
● Presencia Retail
● 10 MMUSD valuation

Expansión

Jun 25

Sep 25

Ene 26
Dic 26

3,1%
% de participación 

esperada 2026



+20 years leading tech, sustainability and operations in Ecommerce and Food companies.

Equipo líder con propósito y determinación

Rafael de Moura
Partner & Smart Money Investor

Ingeniero Comercial, UAI

Darío Contreras
Founder & CEO - COO

Ingeniero Civil Industrial, PUC

+12 años experiencia en Retail, 
Food & Agro en Proyectos, 

Gestión Operaciones y 
Finanzas.

Ignacio Hermosilla
Socio & Tech Advisor

Ingeniero Civil Informático, UCM

+15 años liderando equipos 
tecnología en reconocidas 
empresas de ecommerce.

8 años de experiencia en 
Banca de Inversión.

+4 años de experiencia en 
Foodtech. Cofounder 
Cosecha Imperfecta.

Philippe Soeters
Investor & Strategic Advisor

Nederland Fund

+20 años de experiencia en 
diseño de producto y advisory.



¡Súmate! para que lideremos el cambio 

hacia una alimentación más sostenible 

en Latinoamérica.

@maifud.cl
+56 9 9874 1639



% Ventas Cajas vs Ventas a Granel

Evolución Modelo Negocio

% Cajas Suscripción vs Cajas Totales

14% 63% 84% 85% 89%

Q2 23’ Q3 23’  Q4 23’ Q1 24’ Q2 24’ 

0% 0% 0% 0% 9% 20%
48%

50%
57%

0% 62%
76%

90%

Q3 24’

Pivoteamos de ventas a granel a 

una modelo de suscripción con 

upselling (Q2 2024)
71%

72%
70%

71%
68%

93%

Q4 24’ 

94%

Q1 25’



¿Quiénes compran en Maifud?

77% Mujeres 25-44 años (74%)

Estratos socio 
económicos 

Medios-Altos 

Se mueven por 
impacto, conveniencia 

y calidad 


