Una nueva forma de viajar




;. Sabias que el 78% de Ios
millenials prefieren pagar por
experiencias que por
productos fisicos?
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1. Los consumidores (y por lo
tanto, los viajeros) no quieren
productos sin  mas, quieren

experiencias, el 78% de
los millenials prefieren gastar
dinero en experiencias frente a
productos fisicos.

2. El 66% de los Vviajeros
realizan todas las gestiones de
sus viajes, incluida la
planificacién, invirtiendo una

media de 6h por viaje y
con una experiencia de usuario
totalmente desastrosa.

PROBLEMA
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3. Los hoteles tienen el 34% de
sus habitaciones vacias durante
el afo. Lo que significa una
pérdida de negocio de

489,8B%.
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SOLUCION

Una experiencia unica, Con una reserva en un solo Que pueda utilizar las

imposible de vivir a través de minuto, con 6 clicks, para habitaciones (y demas slots

ningun otro producto turistico. que el viajero solo tenga que turisticos) que no consiguen
relajarse y dejar volar su vender los hoteleros.
imaginacion

viajar wowtrip



_ - Departures
Un Wowtrip es un viaje a rme  To

un destino desconocido U BY wOwtrip
hasta que el cliente llega BY WQWrip
al aeropuerto_ BY wOwtrip

Emocion, sencillez y libertad en un nuevo
concepto de viaje con un proceso de
reserva de solo 6 clicks




PRODUCTO

Departures

Time To

= BY wQwtrip

p T : NOWN BY wQwtrip

BY woOwtrip

wowtrip

Descubre una

w3

/ ?

1. El cliente reserva su Wowtrip 2. El cliente se despreocupa vy 3. Wowtrip utiliza toda la 4. El cliente vive la experiencia
en un minuto a través de su solo tiene que dejar volar su disponibilidad de los Unica de conocer su destino
movil, tablet u ordenador. imaginacion. proveedores, incluidas las justo antes de salir de viaje.

habitaciones que no se van a
vender, para reservar el viaje y
obtener un margen multiplicado.
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MERCADO

ho de los viajes

Mercado  potencial para
Wowtrip en 2026 dentro de
EU y USA.



WHY NOW?

El sector travel acumula en la ultima
década un crecimiento del 5% a
nivel global y en 2023 retomara las
cifras prepandemia y continuara
creciendo por encima del 5%.

La demanda de experiencias de
ocio no deja de subir a nivel global.

El entorno de competencia de
Wowtrip esta destrozado tras la
pandemia.

El sector turistico estd centrado en
afianzar sus balances y sus core-
business por lo que durante los
proximos 2-3 afios se paralizaran
los desarrollos de otros productos
por parte de los grandes players.

Wowtrip es el unico player del
mercado con capacidad de
financiacion a corto plazo
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MODELO DE
NEGOCIO

E +700€
Cesta media WOW

| 30€ ‘"‘ Veepeeg
CAC QoQa
@ : TRAVEIZOO 20%

/ Margen\
Cliente reserva su Wowtrip en 5 ‘“ ‘
nuestra web o a través de nuestros | - DOBLE“‘“‘
partners b2b. e

media en Travel

WowTrip se encarga de decidir el destino,
confirmar con los proveedores y de todos los
documentos y gestiones necesarias.

Viajeros descubren su

de clientes destino en el aeropuerto
o al salir de su casa.

4,6/5

Valoracion media
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ES, DEy CH 75% 100% ORGANICO

MERCADOS FACTURACION y CPA
PRINCIPALES INTERNACIONAL

CAPTACION 100% ORGANICAY
POR CPA VIA PARTNERS B2B

390.000€
GMV 2017
195.000€
GMV 2021
ESTIMACION GMV 2022
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COMPETENCIA
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Destino oculto hasta aeropuerto o 48h antes.
Know-how sector turistico
Publico objetivo mas amplio.

Orientacion global. WOW'l'rip
v

Capacidad de financiacion.

VENTAJAS

WOWTRIP




ENRIQUE PERRIER
DIRECTOR OF BUSINESS
DEVELOPMENT

ANDREA FLETA
(ee]0)

+25 anos

experiencia en travel

+200M€

facturacion anual
gestionada

+6ME€

operaciones XML anuales
supervisadas

EQUIPO

ADVISOR

TRAVELGATE ){

Chief Business Strategy Officer in
TravelgateX
(XML Hotel Connector Worldwide
leader)
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PROYECCIONES
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FACTURACION
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INFO RONDA

PROPUESTA DE INVERSION USO DE FONDOS

Notas convertibles por un maximo total de
200.000€.

0.000€ Desarrollo IT. Automatizacion
ceso reserva.

Conversion: Préxima ronda pre-A, fecha
estimada Tl 2023.

Descuento: 30% sobre el premoney, disponible

00.000€ Captacion internacional
hasta el 15 de octubre.

de clientes.

Cap: 3.500.000€ pre-money.

0.000€ Aumento margen por reserva.
20% a 25%.

El objetivo de esta ronda es relanzar el crecimiento de la compaiiia ahora que se ha recuperado
el trafico internacional de pasajeros a un nivel é6ptimo.

El momentum es el ideal pues el nicho de los viajes sorpresa se esta recuperando con crecimientos
mensuales de doble digito y los competidores europeos se encuentran en una situacion muy delicada.

Wowtrip se posicionara como el maximo representante de los viajes sorpresa si aprovecha sus
T . . s . . . . [ ]
posibilidades de financiacion para aglutinar market share y liderar el crecimiento en esta nueva fase. WOWt'ﬂp
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Una nueva forma de viajar

Alberto Alcolea Catalan
CEO y Cofundador
675205547
alcolea@wowtrip.travel




