
SoluciónProblema

Estrategias educacionales urgen desarrollar en escolares 
habilidades críticas para el futuro del trabajo, como la 
comunicación, el trabajo en equipo, la resolución de 
problemas (ODS #4, meta 4.4).

Colegios están fallando: Preparar actividades que 
desarrollan estas habilidades requiere de tiempo que los 
profesores no tienen.

Rukots ayuda a los colegios a desarrollar la comunicación, 
el trabajo en equipo y la resolución de problemas en los 
alumnos, al mismo tiempo que trabajan en la clase de 
matemáticas, lenguaje y ciencias. 

A través de una suscripción anual, los colegios acceden a 
una biblioteca de desafíos colaborativos que motivan a la 
colaboración y a la escucha activa. Los desafíos se 
implementan en clases mediante tablets/laptops. 

Tracción

Equipo

Metodología

Oportunidad de Mercado

Ayudamos a construir una sociedad más colaborativa y capaz 
de prosperar, al sistematizar el desarrollo socioemocional en 
los colegios.

Creación de Valor

• Colegios: Cumplir con las exigencias educacionales de 
desarrollo de habilidades colaborativas a bajo costo.

• Profesores: Trabajar el contenido curricular de forma 
integral sin carga laboral extra.

• Estudiantes: Participar en una clase que captura su 
atención a través del aprendizaje entretenido.

Rápida escalabilidad

• Creación de contenido a bajo costo: 
Uso de profesores freelance permite una producción 
flexible “on demand”.

• Modelo Negocio “Low-touch” (plug-and-play): 
Colegios realizan las implementaciones 
autónomamente, mientras Rukots ofrece apoyo remoto.

• Rápida Internacionalización: 
Alta estandarización de currículum educativos permite 
reutilizar desafíos en distintos mercados. 

Participantes 
(no únicos)6500
Horas  
Implementación400

Creación de
Contenido Demo

• Despliegue acelerado de infraestructura digital en 
colegios (internet, laptop, tablets).

24%
CAGR

$ 14b
TAM

Jose-miguel.garcia@rukots.com +56 9 5743 4835
www.rukots.com

www.rukots.com

0% Churn Rate

Josefina Guzmán
COO & Director of Pedagogy
Profesora, Máster en Aprendizaje
• Alumni UNAB 2024
• Joven Líder 2022 

José Miguel García
CEO/CTO
Ingeniero, MSc, INSEAD MBA
• Protagonista del Futuro 2024 - EIVA 
• Premiado autor sobre Innovación

Misión

10
Colegios suscritos
(Líderes de mercado)

Adquisición de Clientes

• B2B Venta directa + Free Pilot.

• LTV/CAC : 5,6

• CAC : $2000

$ 15k Ingresos Anuales 
Recurrentes

3X Horas Implementación
2025 vs 2024
(marzo – mayo)

http://www.rukots.com/
https://youtu.be/b6ISBnO8A80
https://youtu.be/x8tVaBgqF04?si=bZHvpHZ3lW-SbN9v
https://youtu.be/HCXwmP1iDh8
https://youtu.be/zOqKAANIufE
https://www.youtube.com/watch?v=6Zdx7jUkfk4
https://youtu.be/gJ5dvDbhcaI?si=vGtcJrU4CAovgi5H
https://www.linkedin.com/in/josefina-guzman-6518449a/
https://www.linkedin.com/in/jose-miguel-garcia-benavente/
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