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Smartpaper

Suite |IA que libera a docentes, capacitadores e
investigadores de su carga administrativa a escala global
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Alto trabajo administrativo en
centros formativos. (20% - 40% del
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Rubricas Evaluaciones.

Planificaciones Slroyectes , M?I‘COS Presentacionesy
de investigacion teoricos otros



Problema

Entre el 20% vy el 40%
@® del tiempo empleado

en labores

administrativas.

10,1 mil millones USD
@ invertidos al ano sin

solucion definitiva
(2024)




Solucion:

Suite I.A.
Semi-Automatiza
todala
documentacion
técnica.

- 90% tiempo




Diferencias:

™ No requiere prompts

M Permite al profesional revisar y editar
durante el proceso.

¥ Metodologicamente superior y mas
rapido que cualquier IA.

M Fuentes vy citas reales.

¥ Conectado a una red mundial de
documentos academicos

Crear Proyecto

023456

Alcance

il Seleccione el alcance que tendra su

investigacion *

Alcance Global
Alcance Internacional
Alcance Nacional

Alcance Local (Ciudad(es) o Unidades territoriales)

o Nivel Institucional

IMPORTANTE

La selecciéon del alcance de una
investigacion es crucial, ya que
determina sus limites y
profundidad. Varia desde global,
abordando desafios universales,

hasta institucional, centrado en




Ejemplos:

M Proyecto de investigacion:
(12 minutos)

¥ Rubrica de evaluacion:
(1 minuto)

M Planificacidn de un curso (2 minutos).

- 90% tiempo




/
Equipo <

Experto en IA

lvo Perich - 20 anos de experiencia en |IA

Experiencia en Silicon Valley
2 Emprendimientos previos

Experto en Metodologia

15 Anos de experiencia

Experiencia en algoritmos basados en metodologia
3 emprendimientos previos

+ Equipo de especialistas

Programador - Frontend / Programacionin
Ingeniero - Bases de datos.




Logros primer ano <—

- Crecimiento del 284% en ventas.

- Incorporacion de modelo escalable

- Cierre de acuerdos multinacionales.
- Fortalecimiento de capacidades en
marketing.

- Mejoras tecnologicas considerables

Herramientas para}
investigacion

Herramientas |A de alta calidad para
asistencia a la investigacion.

Crear proyecto de investigacion

Convierte tu idea en un proyectc
investigacion unico y de calidar.. J




Logros comerciales iniciales (Prueba B2C) f/

<—
Usudarios 30.000

Suscritos premium 700

Paises

Ventas sin B2B 40.000 USD

Acuerdos comerciales B2b2c
con holdings Edtech




Proyeccion de ventas con inversion: 705 mil dolares de 1_/
ventas anuales recurrentes en 2 anos. ¢

Ventas esperadas Venta Proyectada

COIegiOS privados n $IOO.OOO USD

Instituciones del
Estado




Meétricas con Inversion //
é_/

ANo 1 Ano 2

Clientes B2B 65 130
Activos

Ventas totales USD $600.000 USD/QﬁO $1.200.000 USD

Ventas promedio
mensual

$50.000 USD/ano $100.000 USD

CAC estimado $665 USD/aro




Estrategias de crecimiento:

A napsis

Monetizacion de
allanzas
firmadas.

alphaeditorial

Napsis - presencia en 12 paises.
AlphaEditorial - Presencia en 5 paises. * o
OpenlLatinoamerica - Presencia en 2 paises QNEWEQ



Estrategias de crecimiento:

Cierre de L
asocilaciones ..
en proceso.

MINEDUC (CPEIP)
Fundacion Chile
Ministerio de Hacienda
Ejercito de Chile



; Que se hara con los fondos?
Implementar “,— :

unequipode <« - - -
ventas B2B T e

Para cierre de ventas en procesoy e e e ey
nuevas aperturas.

Il

e 3 nuevos vendedores: (2 para Colegios, 1para
Municipalidades)

e Implementacion de oficina técnicay comercial

e Contratacion de especialista en licitaciones y
ventas publicas.

e Contratacion de empresa marketing digital B2B.
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Mitigacion de riesgos

Ciclode ventalargo y Especialista en venta directa.
dependencia de Certificacion de proveedor Unico
licitaciones Consideracion de 2 anos.

Diferenciacion clave de muy alta
complejidad : Marco légico
Posible competencia Cierre de asociaciones estratégicas
clave (MINEDUC, SENCE)

Dependencia B2B Partners internacionales B2B2C logrados.




EFsto esta sucediendo,
y tu puedes ser
inversor.

_ Buscamos socios para un proyecto con
e\ | potencial global y transformador.

Ante cualquier duda, escribanos a
contacto@smartpaper.ai




