
Smartpaper
Suite IA que libera a docentes,  capacitadores e

investigadores de su carga administrativa a escala global



Problema:
Alto trabajo administrativo en
centros formativos. (20% - 40% del
tiempo)

Planificaciones 

Pruebas Rúbricas 

Proyectos 
de investigación 

Marcos
teóricos

Evaluaciones.

Presentaciones y
otros



Problema
Entre el 20% y el 40%
del tiempo empleado
en labores
administrativas. 

10,1 mil millones USD
invertidos al año sin
solución definitiva
(2024) 



Solución: 
Suite I.A.
Semi-Automatiza
toda la
documentación
técnica.

- 90% tiempo



Diferencias: 

✅ No requiere prompts

✅ Permite al profesional revisar y editar
durante el proceso.

✅ Metodologicamente superior y más
rápido que cualquier IA.

✅ Fuentes y citas reales.

✅ Conectado a una red mundial de
documentos académicos  



Ejemplos:
✅ Proyecto de investigación:
(12 minutos)

✅ Rúbrica de evaluación:
(1 minuto)

✅ Planificación de un curso (2 minutos).

- 90% tiempo



Ivo Perich - 20 años de experiencia en IA

Experto en IA

Experiencia en Silicon Valley
2 Emprendimientos previos

15 Años de experiencia

Experto en Metodología

Experiencia en algoritmos basados en metodología
3 emprendimientos previos

Programador - Frontend / ProgramaciónIn
Ingeniero - Bases de datos. 

+ Equipo de especialistas

Equipo



Logros primer año

- Crecimiento del 284% en ventas. 
- Incorporación de modelo escalable
- Cierre de acuerdos multinacionales.
- Fortalecimiento de capacidades en
marketing.
- Mejoras tecnológicas considerables



Usuarios 30.000

Suscritos premium 700

Paises 14

Ventas sin B2B 40.000 USD

Acuerdos comerciales B2b2c
con holdings Edtech

2

Logros comerciales  iniciales  (Prueba B2C)



40 $100.000 USD

20 $240.000 USD

3 $225.000 USD

2 140.000 USD

Proyección de ventas con inversión: 705 mil dólares de
ventas anuales recurrentes en 2 años. 

Colegios privados

Municipios

SLEP

Instituciones del
Estado

Ventas esperadas Venta Proyectada



65 130

$600.000 USD/año $1.200.000 USD

$50.000 USD/año $100.000 USD

$665 USD/año 665 USD

Métricas con Inversión 

Clientes B2B 
Activos 

Ventas totales USD

Ventas promedio
mensual

CAC estimado

Año 1 Año 2



Napsis - presencia en 12 paises.
AlphaEditorial - Presencia en 5 paises.
OpenLatinoamerica - Presencia en 2 paises

Monetización de
alianzas
firmadas.

Estrategias de crecimiento:



MINEDUC (CPEIP)
Fundación Chile
Ministerio de Hacienda
Ejército de Chile

Cierre de
asociaciones 
en proceso.

Estrategias de crecimiento:



Para cierre de ventas en proceso y
nuevas aperturas.

Implementar
un equipo de
ventas B2B

¿Que se hará con los fondos?

3 nuevos vendedores: (2 para Colegios, 1 para
Municipalidades)
Implementacion de oficina técnica y comercial
Contratación de especialista en licitaciones y
ventas públicas. 
Contratación de empresa marketing digital B2B.



Oferta
Irresistible
Sistema de creación de Planes, 
Programas y proyectos bajo
metodología de marco lógico 

Estrategias de crecimiento:

Gratis en compras sobre
los $40.000 USD / AÑO



Mitigación de riesgos

Ciclo de venta largo  y
dependencia de

licitaciones

✅ Especialista en venta directa.
✅ Certificacion de proveedor único
✅ Consideración de 2 años.

Posible competencia 

✅ Diferenciación clave de muy alta
complejidad : Marco lógico 

✅ Cierre de asociaciones estratégicas
clave (MINEDUC, SENCE)

 Dependencia B2B Partners internacionales B2B2C logrados.



Esto está sucediendo,
y tu puedes ser

inversor.
Buscamos socios para un proyecto con

potencial global y transformador.

Ante cualquier duda, escríbanos a
contacto@smartpaper.ai


