
Solución End to End para
tu Supply Chain

www.selaski.com

La plataforma que Importadores y Exportadores
están implementando
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Procesos de una Cadena de Suministro

Múltiples etapas y diversos participantes en cada operación.



30 % Logístico
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20 % Operativo 35 % Financiero 15 % Comercial



CON HITOS CAMBIANTES A LO LARGO DEL TIEMPO
ALTO NIVEL DE MANUALIDAD

Salidas - Llegadas - Estados de producción - Llegadas al
almacén

+ 90 E-mails



Por Container
USD $ 2.000

Hasta

IncumplimientosRetrasos



Centralizar proceso Inicial

Automatizar tareas manuales

Conectar con Stakeholders interesados

Solución End to End
 para la Supply Chain

www.selaski.com



La forma sencilla de gestionar tu operación internacional

Centralizamos

Ordenes de Compra /

Venta

Back Orders

www.selaski.com



Automatizamos

Tracking

Lead Times

Flujos financieros

La forma sencilla de gestionar tu operación internacional

www.selaski.com



Conectamos

Team Comex

Clientes Internos

Stakerholders
externos

La forma sencilla de gestionar tu operación internacional

www.selaski.com



Unica herramienta para todo el proceso...

Control de Sobrecostos

Planificación de salidas/despachos

Visibilidad de End to End

Flujos de Caja y Tributos

Medición y control de Lead Times

Integración con Stakeholders

Workflows Documentales

www.selaski.com



80% menos errores40% más de productividadAutomatización en el 50% de los procesos

Beneficios 

Visibilidad unificada
Cadena de

suministro resiliente
Gestión proactiva

Identificación y corrección
proactiva de desviaciones

antes de que afecten

Adaptabilidad y
Continuidad del Negocio

Información transversal y
accesible en un solo lugar



Revenue
Model

Fee Anual
Según cantidad de Operaciones

$6.000 - $25.000 USD / Empresa

Ticket Promedio Anual: $10.000 USD



México

Colombia

Perú

Chile

17.000 Empresas

6.000 Empresas

5.500 Empresas

3.200 Empresas

 +54 M Empresas en Latam

Mercado Global de Software para la
gestión de la Cadena de Suministro está
creciendo +11,1 % YoY.1

1
Grand View Research

TAM: $ 28 B USD

SAM: $ 2,2 B USD

SOM: $ 550 MM USD

 Nuestro Mercado

2
 Allied Market Research.

Global SCM Software Market

Latam SCM Software Market

Latam Companies with + $10 MM USD in
annual international operations

1

2

https://www.grandviewresearch.com/horizon/outlook/supply-chain-management-market/latin-america
https://www.alliedmarketresearch.com/press-release/supply-chain-management-software-market.html
https://www.alliedmarketresearch.com/press-release/supply-chain-management-software-market.html
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ad TimeVanessa Mendoza  - Jefa Comex Región Andina

Gloria Robledo  - Jefa Importaciones

Maersk ofrece una plataforma básica y manual… 
… preferimos Selaski por su alcance y automatización.

Selaski se ajusta mejor que Klog a nuestra gestión, ya
que no sólo nos entrega herramientas de visibilidad...



ARR Jan-25

   $ 216 K      USD
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Proceso Comercial

Desde Presentación

5%

Week

1

3 - 5

6 - 8

11 - 12

DEMO

PRESENTACIÓN

1° CONTACTO

DDBB

CIERRE

Demo Gratuita de 7 días.

Firma de Contrato

Presentación Comercial de servicios

Contacto a través de Marketing, Llamadas, Email...150

100

13

5

Deals
Desde 1° Contacto

3,3%



Proyecciones de ARR

2025 2026 2027 2028 2029
0
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$ 15 MM USD

$ 10 MM USD

$ 5 MM USD

500 K
1,5 MM

4,5 MM

9 MM

20 MM +3.000 
Empresas para el 2029



 Algunos de los grandes equipos que confían en
nosotros...

Partners Nuestros
Clientes



Team

José Antonio O'Ryan
CEO

+9 Years of experience in
Administration and
International Trade.

Founder of Orybu

Cristopher Caroca
COO

Manuel Aguirre
CTO

+11 Years of experience in
International Trade and

Logistic in countries as USA,
Mexico, Brazil, Peru, Belarus

and Southafrica

+5 Years development
experience.

Co Founder of Orybu 

Felipe Garcia
CRO

+6 Years of experience in
Sales

Ex Country Manager Nouvie
Global - Colombia

Cofounders con 100% del Cap Table 



Inversión

$ 700K

Plan de 18 Meses

por el 8,2 %
USD $ 1,5 M

ARR

Inversión Proyección Dic-26
87 nuevos clientes

Fortalecer área
Comercial

Preparar
Selaski crecer

Global



“Selaski nos ha permitido ahorrar más $5.000 USD
Mensuales y reducir un 80% nuestras tareas manuales”

+ 56 9  5708 7442

Jose@selaski.com

Roxana Reyes, International Trade
Manager. SNF Chile S.A.

Clientes que nos respaldan

www.selaski.com

Contáctanos

José Antonio O’Ryan J.
Cofounder & CEO


